REAL ESTATE

shARRRATLAAL

LRI

e
"
e
.'..'.’slr‘.‘;}_ P

.,
’j‘.m,-\',&c:‘ s

2T
-

em—— :
o T L

. "l A
-.0."00’ = 3

CHUERRETALERRTERCRITCRIEL prs,,

il

CoprptreifLREEIEENNE



UM MODELO QUE TORNA O EMPREENDEDORISMO UMA AVENTURA ACESSIVEL A TODOS

A iad soube ser reconhecida como lider no setor imobiliario, propondo um modelo alinhado com o
mundo de amanha: uma comunidade de empreendedores, Unica e conectada a nivel internacional,
que dd aos consultores a sua liberdade empresarial, garantindo simultaneamente aos clientes um
acompanhamento personalizado, transparente ¢ um verdadeiro conhecimento do territdério local.

L]
Clément DELPIROU '/.\D

Presidente Grupo iad gpeaL ESTATE

Portugal sempre foi um pais muito adepto da tecnologia e dos modelos de negdcio pioneiros.

® Somos um pais de empreendedores e aventureiros, o que esta em linha com o perfil daiad, ja que
Alfredo VALENTE - estamos a falar de um modelo de negdcio disruptivo em relacdo ao que é o mercado tradicional do
CEO iad Portugal REAL ESTATE imobilidrio. Esta conjugacao de fatores tornou Portugal no mercado ideal para dar inicio ao processo

de internacionalizacao, o que se revelou, claramente, uma aposta ganha.







lad, uma promessa alinhada com as
novas aspiragoes sociais...

A digitalizacao da procura

Mais de 90% dos compradores iniciam a
pesquisa de casa online, tornando o digital o
primeiro ponto de contacto.l

Esta mudanca esta a transformar a forma
COMO 0S IMaoveis sao promovidos € como 0s
clientes interagem com o setor. ‘

Experiéncia personalizada

Os clientes procuram cada vez mais
transparéncia, rapidez e personalizacao.

A digitalizacao dos processos permite respostas
mais rapidas e um acompanhamento mais
adaptado as necessidades de cada cliente.2

Um setor em transformacao

A integracao de tecnologia esta a transformar o
setor imobiliario, automatizando processos,
melhorando a gestao de dados e ampliando a
exposicao dos imaoveis.

Hoje, os modelos mais inovadores combinam
ferramentas digitais com proximidade

humana.’ A

1Fonte: Statista - Home buying process statistics / 2PwC — Customer Experience in Real Estate/ 3McKinsey — Reimagining the Real Estate Industry for the Next Normal




Na iad, o empreendedorismo € uma aventura acessivel a todos.
Cada consultor constrdi o seu proprio projeto, ao seu ritmo, com
O apoio, a formacao e o suporte de uma comunidade de

profissionais imobilidrios. Trata-se de uma liberdade orientada:

a de ser empresario, contando com a forca de uma rede sdlida e
com os melhores recursos digitais.

Aiad é, acima de tudo, a comunidade dos profissionais
imobiliarios. Unidos pela partilha, pela confianga, pela
unidade e pela lealdade, os profissionais da nossa rede
crescem juntos, com o apoio de um sistema de mentoring,
formacao continua e partilha de conhecimentos.

.. € que assenta em 4 pilares indissociaveis

Colocamos o ser humano no centro de todas as nossas acoes.
Todos 0s dias, 0s N0ssos consultores acompanham projetos de
vida: encontrar uma casa, mudar de cidade, investir e até
recomecar. Um trabalho com propésito, fundamentado na
proximidade, na confiang¢a e na transparéncia, para tornar
cada transacao uma etapa bem-sucedida.

O espirito da iad ultrapassa fronteiras. Presente em 8 paises, a
Nnossa comunidade cresce em torno de uma visao comum:
reinventar o imobiliario e o empreendedorismo a nivel global.
Com um modelo digital e humano, os nossos consultores
acompanham os clientes, aqui e além-fronteiras, com a mesma
exigéncia de proximidade e confianca.




O poder da comunidade dos
profissionais imobiliarios.

=» Comunidade de 20.000 consultores

Todos os consultores iad sao independentes, adaptando-se facilmente ao ritmo dos seus clientes. Acompanham a procura e a compra do imdvel de
A a Z, e focam-se no sucesso do projeto, garantindo um apoio total ao cliente na sua jornada de compra.

&\ Conhecimento do mercado

Os nossos consultores fazem formacdo continua ao longo de toda a sua carreira. Trabalham na zona onde vivem, pelo que sao verdadeiros conhecedores
da sua area. Respondem a uma forte necessidade de mediacao e propdem oportunidades de investimento em funcao das expectativas dos clientes e da
dinamica do setor.

& Eficiéncia
Confiar a compra de um imodvel a um consultor iad é beneficiar da forca de uma vasta rede que trabalha em sinergia, aumentando significativamente
as possibilidades de ver o seu sonho realizado mais rapidamente.

@, Preco mais justo

Sem agéncias fisicas (lojas de rua), os custos fixos sao reduzidos. Isto tem um impacto direto nas nossas comissoes, que sao, em Mmédia, inferiores as
comissoes praticadas pelas agéncias imobiliarias tradicionais.




Os Fundadores

Empresario de alma e pioneiro no digital,

Jérome Chabin co-fundou a iad com uma
ambicao clara: revolucionar as regras do imobiliario
tradicional, devolvendo o poder as pessoas.
Impulsionado pela convicgao de que o digital deve
servir o ser humano e nao substitui-lo, construiu a iad

Malik Benrejdal € um empresario visionario. Ha com uma premissa bem forte: permitir que cada um

: . . .. se torne empresario e consiga conciliar sucesso
Mais de quinze anos que constroi modelos sustentaveis,

. N rofissional com realizacao pessoal.
antecipando as transformacdes dos mercados e P caop

colocando o ser humano, a responsabilidade e a

: Para além dos numeros, Jérome Chabin personifica
liberdade no centro da performance.

0 sucesso empresarial a francesa. E reconhecido por

Fundador do 1ad Group, contribuiu para uma profunda ter colocado o "elevador social” no centro do

transformacao do setor imobiliario na Europa, ajudando modelo iad, permitindo que milhares de pessoas

e acompanhando milhares de empreendedores rumo a mudassem de vida através do empreendedorismo.

autonomia e lideranca.

Atualmente, coloca a sua experiéncia e visao ao

Convicto de que o sucesso so faz sentido quando € servico do ecossistema tecnoldgico, atraves das suas

partilhado, estd agora envolvido em projetos ambiciosos atividades como Business Angel. Investidor

e acoes de cariz solidario, com a intencao de transmitir oerspicaz e filantropo, acompanha e orienta aqueles

mMais do que sucesso: uma visao, valores e um impacto que poderdo moldar a economia de amanhs,

positivo duradouro. Mantendo-se fiel ao seu lema: o ser humano como

o principal vetor de valor.




O incrivel crescimento de um modelo
ao servico dos empreendedores e
dos clientes

Criacao da iad em Franca,
fundada por M. Benrejdal,
J.Chabin e S. Caille

Lancamento da 1°
universidade online

Lancamento das Criagao da

primeiras formacoes

presenciais

A iad tem vindo a afirm

ar-se como um player

225 M€ de volume
de negodcios

5 000 consultores Primeira campanha

na Europa TV iad

Criacdo da iad Espana

iad Portugal e iad Italia

de referéncia no merca

Forbes Portugal - 10/1

Entrada da Insight Partners no capital
da iad (valorizacao de 1,2 bilides de €)

Criacdo da iad Deutschland e

da iad Mexico
520 M€ de volume

Entrada da iad no Next40 da de negdcios
FrenchTechl20

Criacao daiad UK

e da iad Florida

10 000 consultores Lancamento do projeto 20 000 consultores

Nna Europa

Criacao da fundacao
iad

do imobiliario

0/2024

Overseas Nno MmMundo

Aquisicao da start up
homepilot




E esta a nossa esséncia!

Q.0
o-A©
g ©»
| | 8 filiais no mundo: Uma empresa em
Uma rede com 20.000 Um grUhIOo dmar;nco que D Franca R /\lcrmanha constante crescimento
i i =
empreendgdores A0 SEIVIGO de acomparr;.eat:;alzr :noo oo & Espanha §+B México (+36% de crescimento na Europa, volume
projetos de vida proj P BB rortugal == Florida de negdcios de 520 M€ em 2025)
1D italia EiE RU
9 &
A Fundacao iad que trabalha para Lider da transacdo imobiliaria Desde 2021, parceiro imobiliario 1° unicérnio francés da

a melhoria da habitacao e para a em Franca e a 6’ rede do maior campeonato europeu de Seeied @ AP
igualdade de oportunidades na imobiliaria em Portugal’ rugby - o TOP 14 .

integracao profissional

sool Mais de 450 colaboradores para
acompanhar os N0ssos empresarios a nivel
local, nacional e internacional.

rio é, sem duvida, digital.

O futuro do imobilia

Forbes Portugal - 20/08/2025

Tem nUmero de consultores | 2 Classificacdo FrenchWeb500 2021 https:/mwww.frenchweb.fr/fw500 e https://www.journaldelagence.com/1203475-iad-arrive-en-tete-du-classement-fw500-frenchweb-dans-le-secteur-proptech



https://www.frenchweb.fr/fw500
https://www.journaldelagence.com/1203475-iad-arrive-en-tete-du-classement-fw500-frenchweb-dans-le-secteur-proptech

Uma histdria coletiva impulsionada por 20.000
empreendedores com percursos e origens diversas
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Gilberto Trindade Angéla Rodrigues Daniel Neves
Liberdade com propdsito Liberdade sem limites Negodcio sem fronteiras
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MUDE DE VIDA MUDE DE VIDA

COMO FEZ...
O JOSE
CANCELA!

MUDE DE VIDA
COMO FEZ...

A BERNADETTE
CAILLEUX!

COMO FELZ...
A CATHERINE
RATIEUVILLE!
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Catherine Ratieuville José Cancela Bernadette Leal Cailleux
Empreendedora Equilibrio salutar Potencial Internacional



https://www.youtube.com/watch?v=yRoH2Y7Lkdo
https://www.youtube.com/watch?v=gIF1A7p8gT4
https://www.youtube.com/watch?v=imk2CdCDgr0
https://www.youtube.com/watch?v=pXiaHl78RAQ
https://www.youtube.com/watch?v=m-3SPdqKpCQ
https://www.youtube.com/watch?v=NcrBVVou_tg

Para mais informacoes:

Ana DE BRITO: Andreia RAMOS
adebrito@atrevia.com aramos@atrevia.com
(+351) 920 503 722 (+351) 913 052 912
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